
 

 

 
 
 

• Bearbeitung von Anfragen und  

 

• Bearbeitung von Anfragen und Aufträgen sowie  
Betreuung der Auftragsabwicklung 

• Pflege und Ausbau bestehender  
Kundenbeziehungen (Großhändler und deren  
Filialnetz im NFZ Teilebereich)  

• Ansprechpartner für technische und  
kaufmännische Fragen unserer Kunden 

• Betreuung von Kundenprojekten 

• Reklamationsbearbeitung 

• Messeteilnahmen 

• Kundenbesuche 

• Durchführung von Produktschulungen (Online 
oder Präsenz) 

 
 
 

 
 

 
 
 

 
 

 
 

Mitarbeiter Vertriebsinnendienst / Sales  
Support, Automotive Aftermarket (m/w/d)  
 

Standort Kalbach, Deutschland 

Sind Sie daran interessiert am rasanten weltweiten 

Wachstum von Dinex mitzuwirken? Bereit die extra 

Meile zu gehen? Dinex sucht einen Mitarbeiter im 

Vertriebsinnendienst / Sales Support) für die 

Betreuung und Entwicklung unserer NFZ-Aftermarket 

Kunden. 

 
Qualifikationen 

• Abgeschlossene technische und/oder kaufmännische 

Ausbildung 

• Mehrjährige Tätigkeit im Vetriebsinnendienst eines 

Industrie- oder Handelsunternehmens 

• Erfahrung im Umgang mit Bestellplattformen und 

Online-Diensten 

• Gute MS-Office Kenntnisse 

• Sehr gute kommunikative Fähigkeiten sowie 

kompetentes, empathisches und freundliches Auftreten 

• Selbständige, strukturierte und zuverlässige 

Arbeitsweise 

• Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

 

 
Unser Angebot 

• Facettenreiches Aufgabengebiet in einem international 

tätigen Konzernunternehmen 

• Zusammenarbeit mit einem kompetenten und 

kollegialen Team 

• Gründliche Einarbeitung und regelmäßige 

Weiterbildungsaktivitäten 

• Unbefristeter Arbeitsvertrag 

• Home Office Regelung 

• Business Bike Leasing 

 

 

 
Bei Fragen wenden Sie sich bitte an Nadja 

Harnischfeger, HR- Abteilung unter 
dgehr@dinex.de oder Tel.: +49 6655 976425. 

Aufgaben 

mailto:dgehr@dinex.de

